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Firmengriinder Heinz und Tochter Ulrike Claus planen ab Sommer mit der neuen in Bau befindlichen
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agerhalle in andeier.

Fotos: Holzmann/Firma Claus

Wachstum im Ausland und in Sandweier

Acht Jahre nach GroBbrand wirkt Firma Claus vitaler denn je / Rechtsstreit: BGH lasst Beschwerde der Stadt zu

Von Harald Holzmann

Baden-Baden - Acht Jahre ist
es her, da wurde das Grofla-
ger des in Sandweier behei-
mateten Reformwarenhan-
dels Claus durch ein Feuer in
Schutt und Asche gelegt. Es
folgte der schnelle Wiederauf-
bau - und ein ziher Rechts-
streit mit der Stadt iiber die
Frage, wer die aus den Losch-
arbeiten resultierenden Um-
weltschaden zahlen soll. Viele
Firmen wiren daran zugrun-
de gegangen. Claus wirkt vita-
ler denn je.

Firmengriinder Heinz Claus,
der die Geschicke des Unter-
nehmens gemeinsam mit sei-
nen Tochtern Ulrike Claus und
Beate Scharfenberg fiihrt, hat
trotz aller Riickschlige nie den
Mut verloren und den Glauben
daran, dass alles gut enden
wird. Auch Ende vergangenen
Jahres nicht, als vom Bundes-
gerichtshof (BGH) aus Karls-
ruhe die Nachricht kam, dass
der Rechtsstreit mit der Kur-
stadt doch noch nicht ganz

ausgestanden ist. ,Die Be-
schwerde der Stadt gegen das
Urteil des Oberlandesgerichts
wurde vom BGH zugelassen®,
sagt Ulrike Claus. ,Das ist uns
kurz vor Weihnachten gesagt
worden.“ Bis das oberste deut-
sche Gericht den Fall wieder
aufrollen wird, werden eventu-
ell zwei Jahre vergehen. ,,Wei-
tere Monate, in denen eine Be-
lastung iiber der Firma
schwebt“, so die Chefin.

Neue Lagerhalle kostet
sechs Millionen Euro

Doch Heinz und Ulrike
Claus lassen sich nicht verdrie-
Ben. Sie stecken mitten in der
Abwicklung eines groen Neu-
baus auf dem Firmengeldnde.
Bis Ende Mai, so hofft Heinz
Claus, wird die neue, etwa
5000 Quadratmeter groRRe La-
gerhalle fertiggestellt sein, die
das seit Jahren wachsende
Handelsunternehmen  unbe-
dingt braucht. Etwa sechs Mil-
lionen Euro investiert man in
den Bau. Viel Geld, das sich

rentieren soll. Zurzeit betreibt
die Firma ndmlich aus Platz-
griinden mehrere Lagergebdu-
de in der Region - neben
Sandweier beispielsweise auch
in Haueneberstein und in Iffez-
heim. Das hat zur Folge, dass
Tag fiir Tag zwei Lastwagen
ausschlieBlich unterwegs sind,
um Waren zwischen den ver-
schiedenen Lagern herumzu-
kutschieren, um Lieferungen
fiir Kunden zusammenzustel-
len. ,Die fahren den ganzen
Tag nur im Kreis herum*, ver-
deutlicht Heinz Claus, welchen
Effekt der Neubau eines gro-
Ben Zentrallagers haben soll:
., Wir werden unsere Arbeitsab-
ldufe deutlich optimieren.

Das muss das Unternehmen
auch. Denn das zeitweise gera-
dezu galoppierende Wachstum
im Reformwarenhandel, von
dem auch Claus iiber viele Jah-
re mit steigenden Umsitzen
und Gewinnen profitierte, ist
passé. Und auch der Natur-
kosthandel, zweites wichtiges
Standbein des Unternehmens,
ist angesichts harter Konkur-
renz im Einzelhandel Kkein

Selbstldufer mehr. Zumindest
im Inland. Deshalb hat sich die
Firma in den zuriickliegenden
Jahren auch stirker aufs Aus-
land konzentriert. In Frank-
reich und in der Schweiz ist
man stark vertreten. ,Da ha-
ben wir auch zuletzt ein Plus
erzielt”, sagt Ulrike Claus.

Bei Reformhausern in
Deutschland Platz eins

Ansonsten gehe es nun dar-
um, Abldufe zu optimieren,
Kosten zu senken, auf neue
Trends der  Verbraucher
schnell zu reagieren - und sich
was Neues einfallen zu lassen.
,In unserer Firma sind stets an
die 20 Arbeitsgruppen aktiv,
die sich Gedanken tiber kiinfti-
ge Entwicklungen machen®,
sagt sie. Neue Mérkte erschlie-
Ben, beispielsweise in Italien
oder Belgien? Eigene Geschéf-
te betreiben, wie es einige Kon-
kurrenten tun? ,,Wir haben im-
mer Ideen im Kocher*, so Ulri-
ke Claus. Welche verwirklicht
werden, das werde man sehen.

Zunéchst geht es in den
kommenden Wochen darum,
die neue Lagerhalle inklusive
Werksverkauf, 900 Quadrat-
meter Kiihlhaus und einem
ebenso groflen Biirobereich an
den Start zu bringen. ,Dann
konnen wir auch die Arbeits-
plitze in der Verwaltung wie-
der ein bisschen angenehmer
gestalten®, sagt Heinz Claus.

Insgesamt beschéftigt das
Unternehmen 470 Mitarbeiter,
ein kleiner Teil an den Nieder-
lassungen in Fiirstenfeldbruck
und Dortmund, die weitaus
meisten aber in der Zentrale in
Sandweier. Etwa 5000 Re-
formhéduser und Naturkostld-
den hauptséchlich in Deutsch-
land, Frankreich, Schweiz und
Osterreich werden von dort
aus mit mehr als 20000 ver-
schiedenen _Artikeln beliefert
—-von der Oko-Socke bis zur
Frischmilch. Bei Reformhéu-
sern in Deutschland sei man
die Nummer eins, im Natur-
kosthandel drittstarkster GroR3-
handler, sagt Heinz Claus, der
die Firma 1964 mit seiner Frau
gegriindet hat, stolz.



